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Deékujeme panu MUDry. Lacinovi za zajimavy clanek.
Myslime si, Ze pro vis bude stejné p¥inosny jako pro nds.
Extrakt z cervené fepy a mrkve jsem zacal doporucovat
svym pacientiim a nutno fici, Ze predevsim pacientkam,
teprve nedavno. Prvnimi indikacemi byly pfedevsim
poklesy poctu cCervenych krvinek a hemoglobinu
u zen. Zeny maji velmi Casto problémy s krve-
tvorbou, a to z divodu velkych ztrat krve nebo
¢astého chronického krvaceni pfi nejriznéjsich
gynekologickych onemocnénich ¢i v obdobi
prechodu.

Krevni ztraty zplsobené Kkrvacenim sice
ustanou s narustajicim vékem, v obdobi po
prechodu, ale vyznamné€ se zaroven snizi
ipfirozena krvetvorba, protoZe kostni dfen, kde
k ni dochazi, postupné podléha takzvané tukove
degeneraci. Poklesy hodnot ¢ervenych krvinek a
hemoglobinu se v tomto obdobi Zivota objevuji témeér
uvsech Zen.

K uibytku cervenych krvinek dochdzi postupné
SniZovani poctu cCervenych krvinek probiha vétSinou
postupné a zcela nenapadn€, takze si postiZena Zena

Kdo, kdyz ne my? Kdy, kdyz ne ted’ ?

Co myslite, jakou funkci ma v nasem zivoté nemoc? Je to jen
pouha nahoda, kdyz onemocnime? A kdo je pro nas
nejvetsim 1éCitelem ¢i lékarem? Kladli jste si jiz nékdy
takovéto otazky?

Bohuzel, zatim prevladaji ti, ktefi si st€Zuji na lékare, Ze jim
nepomohli. Ze od nich nedostali ten &i onen drahy lék. Ze je
doktofi posilaji na vSechna mozna i nemozna vySetfeni a na
nic nemtiZou pfijit. Ze i ti proslaveni 1é¢itelé byli k nicemu,
protoze nic nevyresili. Co vSechno jiz brali za 1éky a nic
nezabralo.

Tak jak z toho v§eho ven? Co takhle zacit kazdy sam u sebe?
Nic se nam nedéje nahodou, vSe ma svoje priciny a nasledky.
A my za né zodpovidame. Neuposlechneme-li své télo, kdyz
se nam hlasi treba jen rymou a kaslem, prijde vétsi problém.
Ptisté se ozve tfeba zanétem dutin nebo anginou a nena-
ucime-li se naslouchat, dojde k vétsi katastrof€, jakou je tieba
tézky zapal plic nebo poskozeni jater a podobné.

A jednou nas nemoc skoli na hodné dlouhou dobu. Cas se
zastavi a my se nahle musime zabyvat sami sebou, vyskocime
z kolotocCe prace, rodina, uklid, stres. Jsme pfinuceni vénovat
se svému t€lu: musime ulehnout, pit Caje, brat vitaminy, 1éky,
drzet dietu, Cinejist a Castéji odpocivat.

Co myslite, kdo nam zptisobil, Ze to doslo tak daleko? Proc¢ se
to stalo? Zastavme se a ptejme se sami sebe: ,,Co mi mé télo
chce fici? Co ze délam Spatné?“ Pak muzeme odhalit
skuteénou funkci nemoci! Cim dfive se zaéneme zajimat
o stav a projevy naseho té€la a mysli a o vztah k okoli, tim
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Uvodnik
Hurd, konecné léto!

Dofam, Ze po nezvykle chladném jaru se
na vas slunicko koneéné usmiva. Jisté |
vyuzijete 1éto k nacerpani novych sil,
poznavani novych kraji a lidi, uZijete si |
dostatek legrace a pfijemného lenoSeni.
Nase Cleny vSak dlouho odpocivat nene-
chame. Radi bychom, kdybyste se zapojili
do nasi nové soutéze. Vyhra totiz opravdu
stoji za to. A pokud se soutéZe presto |
nechcete zi¢astnit, nezapomeiite si pfiba- ||
lit na dovolenou néjaké naSe pfipravky - |
nikdy nevite, kdo je bude potfebovat. I
Pro véechny bude ur¢ité podnétné precist
si pojednani MUDr. Laciny o pfinosu BETA-
VITALU pfi nedostatku ¢ervenych krvinek |
a zamysSleni nasi distributorky Jarmily
0 vztahu lidi k nemoci.

Urcité si vSimnete, Zze jsme se rozrostli
o tfi nova vydejni mista (jsme vam opét
bliz). Nejvic vas asi ale potésSime informaci
0 brzkém zavedeni nového vytec¢ného
pripravku QUATRO KLAS.

Nakonec bychom si dovolili vas k nééemu
vybidnout. Dopfejte si konecné alespon |
letos jakoukoli vysnénou véc, kterou uz po
léta odkladate. |
Hodné pohody, slunecnych dnd, pfijem- |
nych setkani s lidmi a dal$i zazitky vam
preji vSichni z firmy KLAS.

dlouho neuvédomuje, Ze zacina byt vice
unavena, méné vydrzi, chce se ji vice spat a po
probuzeni nebyva odpocinuta. Vsechny
vyjmenované pfiznaky se vétSinou pricitaji
nadmérné fyzické a psychické zatézi, které
stejné obtize mohou bezesporu téZ vyvolat
nebo se pridruzuji k obtizim zpisobenym
anémii.

Protoze vétSina z nas se stravuje zcela
jednostranné a nespravn€, nema nas
organismus ani moznost ¢erpat z priro-
zené stravy dostatek Zivin, které jsou
nezbytné pro jeho spravnou ¢innost. O to
snadnéji se potom takové nepfiznivé stavy

zhorSuji a prohlubuji.
Teprve, kdyZ nesnaze zacnou byt dopro-
vazeny hucenim nebo Selestem v uSich, bolestmi
hlavy a opravdu téZkym unavovym syndromem,
zrychlenou tepovou frekvenci (vétSinou nad 100
udert za minutu v klidu) nebo dokonce dusnosti
pri lehké fyzické zaté€zi (nékdy také i v klidu) a
tfeba i ve spanku, pak teprve vyhledaji 1ékafe.
Krevni rozbor vétSinou prokaze vyrazny pokles
...pokracovdni na strané 3
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Co nam nemoc
hapovidar. k.. S5 s I8

méné€ nas budou navstévovat zdravotni potiZe
anemoci.
Bohuzel c¢asto nejsme zvykli uvazovat takto

Jak zvysit pocet ¢ervenych
Krvinek®es=s sas, Taw . nl

lékar ani léCitel nepomohou, nebot nikdo za nas
nemuze odpocivat, nestresovat se, stravovat se
zdravéji, fesit psychické sebetryznéni, ani za nas
nebude cvicit a chodit na prochazky .

Dostaneme léky, ale ty jen utiSuji nasledky toho
vseho, co jsme nezvladli my. Opravdova naprava
muze nastat az po odstranéni puvodni pric¢iny potizi.
Tak kdo, kdyz ne my? A kdy, kdyZ ne ted’? Necekejme
na zazrak, o ten se musime nejdfive pricinit! Bylo by
fajn, kdyby uz nebylo slyset to tolik znamé:

,Ja jsem nikdy nemarodil a ted
najednou jsem takhle nemocny. Pro¢
zrovna ja?“ Zadna nemoc nepfijde
nahle a bez varovani, je tfeba
naslouchat svému télu a fidit se
jeho varovnymi signaly hned.
Pfeji nam vSem, abychom

byli sami sobé skvélymi

1ékafi ¢iléciteli .

Stripky k enzymu
bromelain........cccccoceeveciriccenns

Naucme se mnohem lépe
prodavat...........ccceeuueeen.

Novy pripravek v nasi siti -
QUATRO KLAS........cccrerrennnas

Velka prilezitost vyhrat.......

Zkusenost uzivatele
S BETAVITALEM.......cereueeennenns

Jarmila Rybovd
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K distributorskym smlouvam

Platna verze formulare

Znovu upozoriiujeme, ze uz druhy rok plati
pouze formulare oznacené ¢islem verze 2.4.
Starsi formulare ustredi nemiize akcepto-
vat. Pokud k nam takova neplatna smlouva
dorazi, vzniknou tim zbytecné naklady

a predevsSim prodleva mezi uzavrenim
nové smlouvy a jejim potvrzenim na
ustredi.

Propisovaci _distributorské
smiouvy

Pokud vyplnujete distributorskou smlou-
ViV samopropisujicim provedeni, zkont-
rolujte, zda se skutecné original propise
na dalSi dve kopie.

Nasi nejiispésnéjsi
brezen

prodejce

2328 Berankova Alena
6276 Hruba Marie
sponzor

3961 Drlik Roman
5691 Flegr Stanislav
novacek

6556 Muzikova Hana
6555 Soukupova Dana

duben

prodejce

6276 Hruba Marie

3061 Skritecka Eva
sponzor

2286 Matysova Vladislava
5692 Pichova Anezka
novacek
6537 Kosianska Jana
6879 Sobotkova Jifina

kvéten

prodejce
6276 Hruba Marie
3061 Skiitecka Eva

sponzor
2164 Holuhova Soiia

3902 Zahradnikova Marie
novacek
6879 Sobotkova Jifina
6750 Valuskova Milena

Zpravodaj
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Mapa nasi ¢clenské zakladny

Cisla v zavorkach ukazuji zménu od 1.3.2001.
Procento oznacuje podil kraje na celkovém

obratu firmy za kveéten 2001.
196 (+ 25);
8,9%

295 (+38),
8,7%

Stavk 31.5.2001

289
-7),52%

186
(+10),
3,6%

460 (+ 25),
12,1%

595 (+ 5),

662 (- 10), 11,6%

13,6%
Novych distributort: 647 (15%)
Vyloucenych distributort: 285 (7%)
Pocet aktivnich distributortik 31.5.2001: 4.282
Narust ¢lenské zakladny za biezen azkvéten:  +362 (9%)

Nase letaky v cizich jazycich

V soucasné dobé jsou k dispozici vSechny letaky v némcin€ a letak na LKVB6 v rus-
tiné. Jiz pracujeme na prekladu v§ech zbyvajicich letaki do rustiny a slovenstiny.
Vtéchto jazykovych verzich se jedna zatim jen o Cernobilé provedeni.

4 Zasady uspésného distributora )

Jiz dfive jsme si zde fekli fadu véci, které maji vliv na rozhodovani zakaznika
o koupi zbozi. Povidali jsme si, jak jeho rozhodnuti mize ovlivnit nejrizné&jsi-
mi zptusoby. Nemén¢ dulezité vsak je uvédomit si, ze kazdy musi mit ke koupi
divod. Obtizn€ prodate zbozi zakaznikovi, ktery je nepotiebuje. A navic takovy
postup neni eticky a pro nas je tudiz naprosto neprijatelny.
Dtivody, pro¢ lidé nakupuji ur€ité zbozi, jsou rtizné. Je dobré si je pojmenovat
a sestavit do urcCité hierarchie podle dulezitosti a pfi prodeji na né
nezapominat. Plati, ze kazdy z nas musi v prvni fadé uspokojit fyziologické
potieby (jidlo, oSaceni atd.). Po naplnéni této zakladni potieby hledame
naplnéni emotivnich potieb (predevsim pocit bezpeci, lasky a sounalezitosti).
Na dalsi urovni jsou pak véci, které sice nutné nemusime mit, ale chceme je
(luxusni zbozi apod. ). ZvySuji totiz nasi prestiz a naplnuji tak touhu po uznani
(tedy to, jak nas naSe okoli hodnoti). Pokud jsou pak vSechny tyto potieby
naplnény, dostave'lme se k seberealizaci (osobni touhy a pféni)
zdravi urcité patfi. Na tom ma prodejce svoji prezentaci stavét. Samoziejmé
podle odhadu momentalnich potfeb konkrétniho zakaznika mu mutize ukazat
moznost jejich naplnéni prostfednictvim nékterého z predvadéného
pripravku. Napf. ho miZeme upozornit, Ze napravou zdravotniho stavu dojde
i ke zlepSeni vlastni psychické pohody. Zkvalitni se tak nejen jeho osobni
vztahy, ale i jeho plisobeni navenek. Pak také napf. ziska vice energie pro
uskutecnovani vlastnich plant, mutize tfeba dosahnout vétsiho pfijmu nebo
realizovat vysnénou dovolenou apod. Pfipravek tedy muze naplnit vice
zakaznikovych potieb a je jen na distributorovi, aby tyto potieby odhalil
aukazal zakaznikovi, jak je ten ktery pfipravek mize naplnovat.

-

Pomaha zakaznikovi uspokojovat potreby

\_ J

Vydejni mista
zruseni

14 Olomouc - pani Hovorkova
ZruSeni vydeje k 30.6.2001.

Zmény

21 Most - zména spravce vydejniho
mista na pani Kubatovou

nova
28 Unicov - pan Drazny
Nerudova 791 (u hibitova)
Tel. 0643/452 297
Vlydejni doba:
Po 8:00 - 11:30,
Ut, Ct 17:00 - 19:00

29 Sézava - pan Flegr

Sklafska 268

Tel. 0328/491 454

Vlydejni doba:

Po 8:00 - 12:00, 14:00 - 17:00
St 8:00 - 11:00, 14:00 - 17:00
Pa 8:00 - 10:00

Vydej mimo uvedenou dobu po
telefonické domluve.

30 Rumburk - pani Matysova
Karoliny Svétlé 220/20

Tel. 0602/107 573

Vlydejni doba:

Po - P4 8:00 - 11:00,

Ut, St 13:00 - 15:00

(Pozor, dovolena od 26.6. do

8.7.2001.)
\ J

Precetli jsme
Za vas

Enzym bromelain pomaha pacien-
tim s problematickym travenim
bilkovin. Dale je prokazano, ZzZe
pomaha rozpoustét krevni sraze-
niny, a proto je vhodny pfi léceni
krevnich onemocnéni. Dikazy jsou
i 0 vhodnosti pfi 1é€bé trombozy a
infekcich mocového ustroji. Také
zvySuje ucinnost antibiotik. Vyrazny
je protizanétlivy ucinek pfi l1éCeni
kostni a revmatoidni artritidy.
Vzhledem k urychlovani obnovy
tkani ho lze také vSestranné vyuzit
pfi pracovnich a sportovnich
zranénich.

(Jidlo jako jed, jidlo jako lék,
Reader s Digest Vyber, 1998)
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...pokracovadni ze strany 1

poctu cervenych krvinek a
krevniho barviva - hemo-
globinu. Jeho hodnoty by se u
zdravého jedince mély

pohybovat kolem Cisla 140.
Protoze k tomuto poklesu
dochazi vétSinou opravdu
velmi pozvolna, orga-
nismus se adaptuje na
danou situaci a na tuto
pri¢inu obtizi se témér
nemysli. Takova Zena si jiz
svlij zivot, kterym se
doslova plouzi, neumi ani
jinak predstavit.

Okoli si sice v§imne cel-
kové vycerpanosti a rychle nastupujici unav-
nosti, méné¢ jiz vSak bledosti kiize, protoze make
up dokaze ledacos skryt. Nicméné se da
orientacné celkem dobfe poznat, jestli lze
predpokladat vyrazn€jSi deficit v cCervené
krevni fadé. K tomu staci trosku poodhrnout
dolni vicka a podivat se na spojivky, které jsou
normalné prirozen€ hezky ¢ervené, ale u osob
s anémii jsou bledé. Obdobné lze porovnat
barvu dlani ¢lovéka zdravého a anemického a
Ize pouhym okem vidét vyrazny rozdil v barveé
dlani.

BETAVITAL

Jak iicinkuje BETAVITAL v praxi

Nedavno nam laboratorni rozbor u 76 leté
pacientky ukazal, ze ma tézkou anémii.
Hodnota hemoglobinu byla 89, tedy hluboko
pod nejnizsi fyziologickou hranici, ktera se bere

jeste jako normalni, tj. 120. Za jinych okolnosti
bych ji poslal do hematologické poradny, ale pfi
predstavé komplikaci, které sebou pfinasi
uzivani preparatli s obsahem Zeleza, jsem se
rozhodl jinak.

Pacientce jsem doporucil produkt BETAVITAL
od firmy KLAS v davce 2 x 1 ¢ajova 1Zicka
denné. Po dvou tydnech jsme opakovali
laboratorni vySetfeni a vysledek ukazal vzestup
hodnoty hemoglobinu na 98, po dalSich dvou
tydnech pak na 114 a posléze na 122, ¢imz se jiz
hodnota dostala nad dolni fyziologickou mez.
Pacientka se sama pochopitelné citi mnohem
méné spava, unavena, zmizela dusnost, bolesti
hlavy a za-vrat€. Jen huceni v uSich trosku
zistalo, ale to je zpusobeno poSkozenim
vlaskovych bunék vnitfniho ucha a to s anemic-
kymi projevy nema nic spole¢ného.

Pacientka uziva nadale pouze jednu ¢ajovou
1zicku BETAVITALU denn€ a citi se pfiméfené
dobre. Tady je nutné zdidraznit i ten fakt, Ze
kromé upravy krevniho obrazu je nesmirné
dulezity i ucinek antioxidacni, ktery ma tento
produkt velmi silny. Je to ucinek, ktery chrani
nase bunky nejen pred rychlym starnutim, ale
hlavné pred moznosti vzniku zhoubného
onkologického onemocnéni.

Je zde tedy spojen ucinek jak lécebny, tak
i preventivni. Produkt ma fadu dalSich pozi-
tivnich vlivii na nas organismus, ale o tom zase
jindy.

Je nutné vsak dodat, Ze kazdy podobny stav by
mél byt fadné vysetien, aby nebyly podcenény
nebo prehlédnuty jiné mozné pfiiny anémie.

Vzhledem ke skutecnosti, Ze BETAVITAL jako
Cisté prirodni produkt nema Zadné nezadouci
vedlejsi ucinky, 1ze jej doporucit vzdy v podo-
bnych pripadech (anémie z nedostatku zeleza,
z nadmérnych krevnich ztrat) vSem vékovym
kategoriim, v davce 2 x 1 ¢ajova 1ziCka, atoiu
déti od 12 let. Jeho dlouhodobé pouzivani je
pro nas organismus velmi blahodarné a ani
trvalé uzivani neni na zavadu, naopak je
Zadouci.
Pieji vam hodné€ dobrych zkuSenosti s timto
vynikajicim produktem.

MUDr. Miloslav Lacina

7

Recenze

Jen poctiva prace na sobé muze v budoucnu prinést
skvélé vysledky. A kniha ,Jak mnohem lépe prodavat*

Jﬂk - Briana Tracyho je titulem, ktery vam mutize pomoci
£ najit na cem a jak pracovat, abyste byli stale
mnohem IE?E ispEsnéjsi.

piodévat

Obsah knihy je zaméfen na psychologii prodeje.
Kazda myslenka knihy je ilustrovana priklady z praxe,
které dobre ujasnuji, jak mluvit (i mlcet), kdy vyckavat
akdy ,,utoCit"“.

Jednotlivé kapitoly disledné a podnétné naplnuji sviij
nazev, jak lze vidét z ukazek.

1.Psychologie prodeje: chceme-li byt uspésni, musime si vérit, méli bychom
smysluplné hodnotit své koly, a spravné je napliovat.

2. Rozvoj osobnich schopnosti: zjednodusené ,.kysely“ ¢lovék nic neproda.
Vse pozitivni, co z nas vyzaruje, napomdhd i prodeji. A hlavné duslednosti
muzeme byt myinas prodej pritazlivejsi.

3. Osobni strategické planovani pro profesionaly v prodeji: pfedchozim
rozborem situace, plant a feSeni si usnadnime samotny prode;.

4. Jadro prodeje: Dokazeme presvedcit, Ze hodnota vyrobku prevysuje jeho
cenu?Vytvorenim pozitivniho vztahu toho snaze dosahneme.

5. Profese prodejce: uspéSny prodejce umi navazat vztah, poté urcit

zakaznikovu potrebu (problém) a nakonec mu predloZit resent.
6. Jak motivovat lidi ke koupi: zde se napf. docteme zajimavou moznost, jak
zjistit, kdo, pro¢ a co kupuje.
7. Jak ovlivnit rozhodnuti o koupi: malickosti byvaji posledni kapkou v
poharu! Nas vzhled, chovani, pracovisté atd. bud zavrsi nebo zablokuji
rozjednany obchod.
8. Jak hledat nové zakazniky - Jak naplnit svoji prodejni sit: pomahejme si
otazkami - co prodavame, kdo a kde je nas zakaznik, kdy nakupuje, proc¢
nakupuje, ale téz pro¢ nenakupuje, kdo je nam konkurentem, kdo nejsou nasi
zakaznici.
9. Jak délat Gi¢inné prezentace: vyuzivejme tfi mocné emotivni dotazy .,...vas
pocit...?", ... myslite si..?", ,,...dle vaseho nazoru...?". Podnétna je podkapitola o
Ctyfech typech lidi - jak je rozpoznat a jak na n€ pusobit.
10. Jak uzavirat obchod - Koncovka prodeje: najdeme zde konkrétni techniky
k dalsimu vylepSeni kontaktu se zakaznikem. Napf. utlumine jeho strach z
ceny hned na poc¢atku pomoci dialogu: ,,A kolik to vlastné€ bude stat?“ ,Kdyz
se vam to nebude libit, tak nic.“ ,Jak to?“ ,Nejsem tu proto, abych vam za
kazdou cenu prodal, ale abych vam pomohl najit to, co potiebujete, a pak se
podivame, mohu-li vam to dodat za rozumnou cenu.
Jak mnohem lépe prodavat, Brian Tracy, nakl. Computer Press, 1995
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Co se déje

Proé vase firma prodava pouze sedm piipravkia? Myslim

si, Ze s VétSim mnoZstvim pripravki by méli distributofi

vice Sancina zisk.

Ze dvou diivodi. Za prvé, rozhodné v obchodé (a v MLM zvlast) neplati,
Ze VEtSi sortiment prinasi vétsi zisk. Na tuto vabnicku uz doplatilo
mnoho firem vietné svétovjch gigantii. Ve vétSim sortimentu se
prodejci nevyznaji, firma m vétsi organizacni naklady a nemiize
vyuzivat vyhodné mnoZstevni ceny, hiife se hlida kvalita a image

pripravkil (nebo celé firmy) se rozméliiuje.

Za druhé, v KLASu jsme se rozhodli jit cestou bezkompromisni

nabizeny stovky preparatii, mnohé opravdu dobré. Nebyl by
Zadny problém zavést tieba stovku Géinnych pripravki.
Pokud vSak takovy pripravek neni naprosto vynikajici,

nechceme ho.

Uréité na$ sortiment postupné o néco rozsifime (viz.
chystany pfipravek QuATro KLAS), ale u vybéru pripravki
zachovame dosavadni naroky.

Proc uvadite na ¢lenskych kartach datum
ukonéeni platnosti, kdyz jiné MLM firmy
vystaci s kartou trvale platnou a ¢asto
neuvadi ani jméno distributora?

Takové firmy-si zjednodusuji praci .nebo. nezviddaji
systém. V pfipadé, Ze nemaji on-line propojeni
s centralou, dopoustéji se malého (byt" nedmysiného)
pochybeni viiéi svym distributordm. Vicekrat jsem si
ovEfil, Ze neni problém pro neclena nebo vylouceného
distributora odebrat zboZi za distributorskeé ceny na
takovouto. symbolickou kartu. Proé potom byt
distributorem, platit vstupné a v nékterjch firméch
i obnovovaci poplatky? Komu prodavat zhozi, kdyz si ho
mize témeéF kdokoliv nakoupit bez potizi za distributorske
ceny?

Miij nejstarsi syn je uZ dlouhou dobu
chudokrevny. Poradte mi, co mu mam
davat?

Prectéte si ¢lanek MUDr. Laciny. TéméF vSichni védi, Ze
chudokrevnost miZe nastat z nedostatku Zeleza a vit. B12.
Proto mnozi Zelezo uZivaji bez rozmyslu a to mize byt
Skodlivé. Ve skutecnosti jsou pfii anémii potiebné témer
vSechny Ziviny. Jinak nemohou vznikat ervené Krvinky,
hemoglobin a enzymy nutné k- jejich fvorbé. Jezte tedy
pestrou stravu a uZivejte BETAVITAL. Neznim pripravek,
ktery by obsahoval vice krvetvornych litek a navic
v pfirozené formé. Druhd anémii je samozrejmé vice,
aproto je nezhytné poznat jeji skutegnou pficinu.

ve firmeé

I kdyz jsme se snazili utajit zavedeni nového
pripravku, tato informace se rychle roznesla a mozna
dorazila az k vam. Takové ocekavani a naléhani na
brzké uvedeni jsme jesté nezazili. Velmi nas to tési.
Abychom alespon trochu uspokojili vasi zvédavost,
poskytneme vam zakladni informace: Pfipravek se jmenuje
QUATRO KLAS a bude obsahovat mimofadné vyvazenou
kombinaci proslavenych ,Zivotabudicia“ (Q10, ginkgo,
ZenSen, vitamin E). Kone¢né se tak v naSi siti objevi
pripravek s vyraznymi povzbuzujicimi u¢inky (na rozdil od
jinych povzbuzovadel naprosto neskodny). Pfipravek tedy
mimofadné ucinné zahani unavu fyzickou i dusevni, posiluje
paméf, koncentraci i srdce, vSestranné povzbuzuje krevni obéh
a jako vyrazny antioxidant mimo jiné zpomaluje projevy
starnuti.
V soucasné dobé pripravek QUATRO KLAS stale ¢eka na
dokonceni atestace (bohuzel nejsme v tuto chvili schopni fici,
jak dlouho tento proces jesté potrva). Poté dojde okamzité
k jeho vyrob€ a my jsme pripraveni bez nejmensiho prodleni
zahajit jeho prode;j.
Jak jsme jiz informovali v minulém Zpravodaji, probiha
zavadéni pocitacového programu pro nase vydejni mista
(provoz jiz probiha ve vydejnich mistech 15 Praha, 13 Tabor
a 30 Rumburk).

Letni soutez

Prodlouzeni ¢clenstvi na
jeden rok od 1.1.2002

Vychazime vstfic ¢etnym zadostem o prodlouZeni Clenstvi. Od
pristiho roku tedy prodluzujeme dobu pro ukonceni Clenstvi
z Sesti mésicli na jeden rok. Zaroven se tim patficné méni vyse
odbéru potfebného k prodlouzeni, tzn. misto jednoho kusu
libovolného pfipravku za pil roku bude nutno odebrat
minimalné za 15 bodii za rok. Nadale se pokusime udrZet
naklady spojené s Clenskou zakladnou bez pozadavku na vasi
finanéni podporu v podobé obnovovacich poplatki. Pamétnici
jisté vzpominaji, Ze pivodné se Clenstvi obnovovalo po Ctyfech
mésicich. Od zacatku naseho MLM tak tuto lhiitu prodluzujeme
jiz podruhé. Oceni to hlavné nasi drobni ¢lenové, z nichZ néktefi
si obCas pozapomnéli obnovit Elenstvi a byli ke své Skodé
vylouceni.

Zkusenosti uzivatelu

Posledniho puil roku se mi zacaly po téle objevovat modriny bez
zjevného divodu. Premyslela jsem, Ze budu muset vyhledat lékare.
Ndhodné jsem zacala uzivat BETAVITAL na posileni cervenych
krvinek a mimo ocekdvdni se mi postupné zjevné zacaly modriny
ztrdcet az do iplného vymizeni. UZivalajsem s asi 14 denni prestdy-
kou 2 lahvicky BETAVITALU. Soucasné zmizely ndvaly spojené
s klimakteriem.

pani Suchanovd, Tabor

K PRUMERNE ODMENE - DVOJNASOBNA VYHRA - TR OJNAS OBN Y ZISK

Pro vds vsechny vyhlasujeme soutéz, ktera by méla vést
k riistu a zvyseni stability vasich siti. Nechceme ohodnotit
rozdalivsem, kteii splni podminky.

Kdo soutézi: vsichni distributofi zaregistrovani do

31.7.2001

Soutéz probiha: od cervence do zafi 2001.

Podminky soutéze:

1. Soutézici kazdy soutézni mésic realizuje vlastni odbér
v hodnoté minimalné 30 bodu.

2. Soutézici dosahne v Cervenci i srpnu po ¢tvrtiné bodl
z pozadavku ¢islo 3.

3. Soutézici zdvojnasobi zatijovy prodej v sitich u polo-
viny svych vétvi (Nebo dosahne hodnoty 400 bodi u
jedné nebo dvou novych vétvi, pokud na startu ma
dvé a méné vétvi. To znamena, Ze se soutézi vzdy
nejméné se dvéma vétvemi.).

Podrobnosti k podminkdam:

a) Z vasich vétvi vybereme polovinu téch, které dosahly za
obdobi leden az kvéten 2001 nejvyssi bodové hodnoty.
(Mate-li lichy pocet vetvi, vzniklda polovina se
zaokrouhluje na celou vétev nahoru. Do vybéru se

nezahrnuji 21 % vétve)

b) Tuto nejvys$si hodnotu jim pridélime jako
— ,startovni bodovou hodnotu®. (Pokud
s by nékterd z vybranych vétvi zacinala
se startovni bodovou hodnotou nizsi
nez 200 bodii, upravi se tato
hodnota praveé na 200 startovnich

bodii.)

c) Pokud jste v kvétnu meéli
dvé nebo jen jednu
vétev, musite vytvo-
fit novou vétev,
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ktera bude druhou, s niZ budete soutézit. Pokud jste
neméli zadnou, musite vytvorit dvé nové soutézni vétve.
Kazdé z téchto nové vzniklych soutéznich vétvi pak
pridélime startovni bodovou hodnotu 200.

d) Kazda soutézni vétev (tzn. hodnocena v soutézi) musi
v ¢ervenci i srpnu 2001 dosahnout minimalné poloviny a
v zari 2001 pak minimalné dvojnasobku startovni bodové
hodnoty. (Soutézni vétve distributorii zaregistrovanych od
1 do 31.7.2001 nemusi v cervenci dosdhnout zddnych
vysledkii.)

Vyhodnoceni: Do 31.10.2001 vyhodnotime soutéz a kaz-

dého vyherce kontaktujeme (telefonicky nebo postou) a do-

mluvime se na zpusobu predani vyhry. Pokud se budete

domnivat, Ze jste v soutézi uspéli a nebudete do 15.11.2001

kontaktovani, ozvete se sami. Reklamace k vysledkiim soutézZe

prijimame nejpozdeji do 31.12.2001.

Vyhry: Kazdy, kdo splni podminky soutéze, vyhrava

penézni vyhru v hodnoté 2 K¢ za kazdy bod dosazeny

soutéznimi veétvemi a vlastnim odbérem v zari 2001

(Primeérnda odména v siti ¢ini cca 1 K¢ za bod, proto touto

soutézi muiZete v zdri  rozmnoZit sviij béznou odménu

o dvojndsobek). Navic kazdy obdrzi jednu kompletni sadu

pripravki firmy KLAS.

Drzime vam palce a radi vasi namahu

ocenime. =

Pokud jste obdrzel tento [ o ¥

Zpravodaj koncem cervna 2001, ._' - J =
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stejné obdlce najit prehled v
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Zpravodaj firmy KLAS, ¢tvrtletnik pro distributory a zakazniky. Naklad 12.000 wytiskd.

Snézna cesta 975, Kraslice, 358 01, tel.: 0168 / 360 111, 0602 / 408 015, (nahradni: 0168 / 686 923), e-mail: klas@iol.cz





